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EXECUTIVE
SUMMARY

V tejto Casti sa zhrnd zakladné informdacie a hlavny vystup
nasej prezentdcie. SlGzi ako rychla sprava o vysledku analyzy
a sthrn prace a odpordacani.
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4 -4 NA TEJTO STRANE VIDIME ZAKLADNE METRIKY AKO POGET PREDANYCH KUSOV A
Z A K L A D N E M ET R I KY TRZBY. UZ NA ZAKLADE TAKEHOTO JEDNODUCHEHO PREHLADU VIEME DORUCIT PRVE
ODPORUCANIA, CO SA TYKA PREDAJNEHO MIXU PODLA LOKALITY-A TYPU PRODUKTU.

CELKOVY POCET PREDANYCH KUSOV: 5,000 TRZBY A ICH RAST (V TISICOGH)
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Produkt 3 je nds bestseller. Mali by sme sa zamerat na zlepSenie Na prvy pohlad st obe lokality podobné, ¢o sa tyka trzieb. AvSak Lokalita
marze na tomto produkte a bude to mat vyrazny dopad na ziskovost. 2 ma rastdcu tendenciu a uz aj za pouzitia predoslého grafu vieme
Taktiez by sme sa mali pozriet na produkt 1, o ktory nie je zGujem ani v povedat, Ze produkt 4 tvori vacsinu tychto trzieb. Na druhd stranu v
jednej lokalite a zvazit benefit toho, mat uzsiu ponuku a zjednodusit Lokalita 1 sa tento produkt zatial neujal. M&zZe tak byt vhodné, zacat tento
tak retazec a usetrit administrativne a logistické naklady. produkt pretlidCat v Lokalita 1 viac. Zaroven sa treba pozerat na klesajdci

trend v tejto lokalite a detailnejSie zanalyzovat dévody.




—d ZISKOVOST MOZE TVORIT UPLNE INY OBRAZ AKO SAMOTNE TRZBY. PRETO NA TEJTO STRANE UKAZEME SPECIFICKY
Z I S KUVO ST TUTO CAST A POZRIEME SA DETAILNEJSIE, KTORE PRODUKTY PRINASAJU NAOZAJSTNY ZISK PRE FIRMU. NA ZISKOVOST
A TRZBY SA DA POZERAT Z MNOZSTVA UHLOV. Z POHLADU TRZBY NA ZAKAZNIKA, TRZBY NA ZAMESTNANCA POKIAL
IDE 0 SEKTOR SLUZIEB A MNOHO INEHO. VSETKO ZAVYSI 0D SAMOTNEJ FIRMY A SEKTORU V KTOROM OPERUJE.

CISTY ZISK ROZDELENY PO LOKALITACH (V TISICOCH)
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Vidime, Ze Produkt 3 je nie len bestseller ale prindsa aj najviac Cistého
zisku. To znamena Ze to je nas produkt na ktory sa chceme sustredit.
Zdaroven vidime, Ze aj Produkt 4 prindsa velké mnozstvo Cistého zisku.

ZISKOVOST (NAKLADY VS PRIMY V TISICOCH)
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Co sa tyka ziskovosti, chceme vidiet ¢o najvacsi rozdiel medzi
prijmami vo forme trzieb a priamych ndkladov. Produkt 2 m&
najnizsiu marzu a aj na zaklade predoslych zisteni by sme mohli
tento produkt teoreticky pozastavit. SU samozrejme aj dévody si
takyto produkt nechat ale na to sa pozrieme v dalSej analyze.




CASH FLOW AKO VYJADRENIE KONKRETNYCH PENAZNYCH TRANSAKCII JE JEDNYM [
NAJDOLEZITEJSICH METRIK NA POCHOPENIE. PRET[}SA ZAMERIAME NA TENTO UDA) ZVLAST PRE

C AS H F I_ U W ROZNE SEKTORY TATO METRIKA MOZE VYZERAT RUZNE DOLEZITE JE POZNAT BENGHMARK NIKDY
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DALSIE UKAZOVATELE

ROZBITIE NAKLADOV

Analyza pracovného kapitdluy,

miezd, administrativnych
ndkladov a mnoho iného.

ANALYZA MARZE

Detailnd analyza marze a
ziskovosti. Porovnanie s
konkurenciou a odpordc¢ania na
zvysSenie ziskovosti.

KEDZE TOTO JE LEN PRIKLAD AKO BY MOHLA PREZENTACIA VYZERAT, UKAZALI SME LEN
VELMI ZAKLADNE ILUSTRACNE INFORMACIE. AVSAK V RAMCI NASEJ ANALYZY JE TOHO

OMNGHO VIAC.

FINANCNE ZDRAVIE FIRMY

Detailné analyza zadizenosti, splatnosti a
nastavenia pravidiel na Cistenie
pohladavok a zavazkov, zlepSovanie

solventnosti a potencidl na investicny
kapital.

MNOHO DALSIEHO

Dalsie ad-hoc analyzy,
na ktorych sa
dohodneme na nasom
uvodnom stretnuti.



STRATEGIA A ODPORUCANIA

ODPORUCANIE CISLO 1

Odporucanie ohfadom ndakladov.
Napriklad nejaky konkrétny fixny
naklad je prilis vysoky a nema vysokud
pridand hodnotu pre dand firmu. Ak
je moznost zmenit nastavenie a
vyhnut sa tomuto nakladu alebo ho
znizit, je to spravny krok.
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ODPORUEANIE CiSLO 2

Odporucanie ohfadom
produktového mixu a zvysSenia
marze. Konkrétny produkt alebo
sluzba, ktord firma ponuka je
nesprdvne ohodnotend a tak
neexistuje dopyt po tomto produkte
a sluzbe. Nejaky konkrétny produkt je
uz dlho naskladneny na sklade ale
nehybe sa. Odporacanie €o s nim.

S

ODPORUCANIE CISLO 3

Odporacanie na zlepsenie cash-
flowu vd'aka zmene v rdmci
doddavatel'sko-odberatel'skych
retazcov. UsSetrime peniaze a
zaroven skratime pohladavkovd
stranu nasej firmy a tak zlepSime
celkovy cash-flow v radmci firmy.



DAKUJEMEZA
POZORNOST

Ak mate zujem o buddlcu spoluprdcu, nevahajte nds kontaktovat
cez formuldr na nasej webovej strdnke alebo priamo emailom alebo
telefonicky. Sluzbu, ktord ponukame je usitd vzdy na mieru, podla
poziadavok zakaznika. Ak su nejaké segmenty, ktoré vas zaujimajd

viac a naopak iné sesgmenty, ktoré s menej zaujimavé, nasu
analyzu a odporucania tomu samozrejme prispdsobime.

website : www. email@email.com Phone : +42]
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