
collatio ist Anfang 2026 als Forschungsprojekt
gestartet und heute ein eigenständiges
Unternehmen. 

Wir harmonisieren Produktdaten über
Hersteller und Systeme hinweg und legen
darüber eine Intelligence-Schicht, die aktiv
mitarbeitet: Der Co-Pilot beantwortet Fragen zu
Portfolio und Wettbewerb, findet Alternativen
und ordnet Anfragen den passenden Artikeln
zu. Nutzbar als Plattform im Browser, als KI-
Agent oder direkt in Ihren Systemen.

Technische Spezifikationen liegen verstreut:
in PDF-Datenblättern, auf Lieferanten-Websites,
in verschiedenen Systemen. 

Im Tagesgeschäft macht das jede
Produktauswahl zur Sucharbeit, ob bei einer
Kundenanfrage, einer Ausschreibungsposition
oder einer Abkündigung im Einkauf. Und
strategische Marktvergleiche entstehen in
aufwendiger Handarbeit in Excel, decken
selten den ganzen Markt ab und sind wenige
Wochen später schon nicht mehr aktuell.

          www.collatio.de

Product
Intelligence for
industrial
components
collatio macht industrielle
systemisch Produktdaten nutzbar.

Cross-
Referencing
Jede Alternative, sortiert
nach Fit

Strategische
Marktanalyse
Gewinnen Sie
Markttransparenz

Produkte
identifizieren
Anfragen und LVs matchen

collatio



Marktentwicklungen in Echtzeit erkennen
& operative Prozesse unterstützen

Strategische
Marktrecherche

Wettbewerbsposition auf
Baureihenebene, USPs und
Portfoliolücken.

Launch-Vorbereitung &
Battlecard

Differenzierungsmerkmale
belegen, Vertriebsargumente
daraus ableiten.

Tender Matching

LV-Positionen automatisiert
Artikeln zuordnen. Und gegen
Wettbewerbsartikel anbieten.

First Level Support

Cross-References und
Produktberatung mit
Begründung in Echtzeit, ohne
Eskalation an PM.

Alternative Bauteile
vergleichen

Austauschbare Bauteile
finden und
herstellerübergreifend
gegenüberstellen.

Produktmanagement Vertrieb Einkauf & Entwicklung

Marktbild in Stunden statt Wochen
- und dauerhaft aktuell.

Vertrieb startet mit belegter
Argumentation und Info über
Wettbewerb.

Mehr Ausschreibungen vollständig
bearbeitet, in gleicher Besetzung.

Antwortqualität hängt nicht mehr
am Erfahrungsstand des Einzelnen.

Skalierbare RFQs; Second Sources
belegt, bevor die Abkündigung
zum Engpass wird.

Wir führen derzeit eine
kleine Anzahl von
Pilotprojekten durch.
Lassen Sie uns in den
Austausch gehen, um
unverbindlich die
potenziellen
Anwendungsfelder zu
besprechen.

Nächste Schritte, um mehr über uns zu erfahren

01 Zielsetzung 02 POC 03 Pilot Use-Case

Wir definieren
gemein-sam die
Zielsetzung und die
damit verbundenen
Anwendungsfelder.

Ein Proof-of-
Concept auf Ihren
Daten dient als
Machbarkeitsstudie
und klärt offene
Fragen.

Anschließend starten
wir in eine gemeinsame
Pilot-phase von 12
Wochen, um Ihre
Anwendungen in die
Praxis zu bringen.     www.collatio.de

01
Ergänzen und
vereinheitlichen von
herstellerübergreifen-den
Produktdaten.

02
Anhand der Spezifika-tionen
automatisch austauschbare
Produkte erkennen.

03
Skalierbare Markttrans-
parenzurch die
Automatisierung von
Wettbewerbsvergleichen.

Wir arbeiten mit externen Daten, sodass keine
Systemintegration notwendig ist. 



FAQ

Welche Art von Daten werden gesammelt?

Wir erfassen alle öffentlich verfügbaren Produktdaten aus Datenblättern, Herstellerwebsites und,
sofern verfügbar, im AAS-Format. Für Produkte, die über Online-Vertriebskanäle verkauft werden,
erfassen wir zudem aktuelle Marktpreise. Zusätzlich verarbeiten wir im Hinblick auf regulatorische
Anforderungen die verfügbaren Nachhaltigkeitsdaten.

Welche Produktsegmente deckt collatio ab?

Wir starten mit elektrotechnischen und elektronischen Produkten. Unser Ansatz skaliert auf alle
industriellen Komponenten.

Woher stammen Ihre Daten?

Wir arbeiten mit externen Datenanbietern zusammen, um Zugriff auf öffentlich verfügbare
Produktinformationen zu erhalten. Dazu zählen Herstellerwebsites, Datenblätter und Daten von
Handelsplattformen.

Entwickeln collatio eine KI? Was ist der Unterschied zu gängigen LLMs?

collatio baut auf einem Knowledge-Graph als strukturierte Datengrundlage auf. Wir bieten keine
generative KI-Lösung an. Unsere deterministischen Matching-Algorithmen übertreffen LLMs, weil
sie nicht halluzinieren.

Was ist der Liefergegenstand?

Wir bauen individuelle Analysen auf unsere Datengrundlage auf und bringen diese in der
Pilotphase gemeinsam in die Praxis. Der Zugriff auf die Analysen passiert über die oben gezeigten
Touchpoints: Webapp, Co-Pilot oder per Systemintegration über API/ MCP.

          www.collatio.de

Webapp MCP/ API KI-Copilot
Suchen und vergleichen im

Browser.
Direkter Zugriff für KI-Systeme

und Automatisierung.
Fragen im Dialog stellen,

Antworten in Sekunden erhalten.


