YAYLIP BUSINESS.SIMPLIFIED
Kostenlose Probe: 2 von 8 Beitragsgerüsten
Ein Beitragsgerüst ist eine feste Textstruktur. Du füllst die Lücken in [eckigen Klammern] mit deinem Thema und hast einen fertigen Beitrag. Jedes Gerüst hat ein ausgefülltes Beispiel für einen fiktiven Malerbetrieb und Themenvorschläge für andere Dienstleistungen.
Die Beispiele sind erfunden. Sie enthalten keine echten Kunden, Projekte, Zahlen oder Bewertungen.
In vier Schritten zum Beitrag
1. Gerüst aus dem Monatsplan wählen (G1 bis G8).
1. Lücken füllen. Ein Satz pro Lücke reicht.
1. Laut lesen und alles streichen, was du so nicht sagen würdest.
1. Checkliste am Ende prüfen, dann veröffentlichen.
Übersicht
	G1
	Kundenfrage beantworten (Wissen)

	G2
	Der unsichtbare Arbeitsschritt (Einblick)




G1 · WISSEN
Kundenfrage beantworten
	Ziel
	Eine Frage, die Kunden dir stellen, verständlich beantworten.

	Passt, wenn
	dir eine Frage in den letzten Wochen mehr als einmal gestellt wurde.

	Ein Aufruf
	Beitrag speichern oder eine eigene Frage in die Kommentare schreiben.

	Bildidee
	Foto zum Thema aus eigenem Bestand oder schlichte Textgrafik mit der Frage.


Lückentext
	[Frage, so wie Kunden sie stellen]?
Die kurze Antwort: [Antwort in einem Satz].
Worauf es dabei ankommt:
1. [Punkt 1]
2. [Punkt 2]
3. [Punkt 3, optional]
Wenn du unsicher bist: [konkreter nächster Schritt].
[Aufruf]


Ausgefülltes Beispiel (fiktiver Malerbetrieb)
	Wann dürfen die Möbel nach dem Streichen zurück?
Die kurze Antwort: Trocken anfühlen heißt noch nicht belastbar.
Worauf es dabei ankommt:
1. Die Farbsorte: Die Trocknungszeit steht auf dem Gebinde.
2. Das Raumklima: Kühle oder feuchte Räume brauchen länger.
3. Kontaktstellen: Wo Möbel direkt an der Wand stehen, lieber länger warten.
Wenn du unsicher bist: Frag uns beim Angebot, wir sagen dir vorher, ab wann du einräumen kannst.
Speichere den Beitrag, wenn bei dir bald gestrichen wird.


Themen für andere Dienstleistungen
1. Steuerbüro: Welche Unterlagen brauche ich für das erste Gespräch?
1. Friseursalon: Wie bereite ich mich auf eine Farbberatung vor?
1. IT-Service: Was passiert bei einer Fernwartung?
Hinweis: Konkrete Zeiten oder Zahlen nur nennen, wenn du sie für dein Material oder deine Leistung belegen kannst.


G2 · EINBLICK
Der unsichtbare Arbeitsschritt
	Ziel
	Einen Schritt zeigen, den Kunden nicht sehen, der aber das Ergebnis beeinflusst.

	Passt, wenn
	du einen vorbereitenden oder prüfenden Schritt hast, der für das Ergebnis wichtig ist.

	Ein Aufruf
	Eine Frage zum Thema in die Kommentare schreiben oder den Beitrag teilen.

	Bildidee
	Foto oder kurzes Video genau dieses Schritts; keine erkennbaren Personen oder Kundenobjekte ohne Erlaubnis.


Lückentext
	[Schritt] – der Teil, den man am Ende nicht sieht.
Bevor [sichtbares Ergebnis] entsteht, kommt [Schritt].
Warum das wichtig ist: [ein Satz zum Nutzen für den Kunden].
So gehe ich/gehen wir vor: [zwei bis drei kurze Stichpunkte].
[Aufruf]


Ausgefülltes Beispiel (fiktiver Malerbetrieb)
	Abkleben – der Teil, den man am Ende nicht sieht.
Bevor eine saubere Kante an Fensterrahmen und Decke entsteht, kommt das Abkleben.
Warum das wichtig ist: Hier entscheidet sich, ob die Linie gerade wird und keine Farbe auf Rahmen oder Boden landet.
So gehen wir vor: Untergrund säubern · Band passend zur Oberfläche wählen · Band rechtzeitig wieder abziehen.
Hast du eine Frage zum Abkleben? Schreib sie in die Kommentare.


Themen für andere Dienstleistungen
1. Steuerbüro: Wie Belege geprüft werden, bevor die Erklärung entsteht.
1. Friseursalon: Die Haaranalyse vor dem Schnitt.
1. IT-Service: Die Datensicherung vor einem Update.
Hinweis: Keine Aussagen darüber, wie lange der Schritt im Vergleich dauert, wenn du das nicht gemessen hast.


Checkliste vor dem Veröffentlichen
1. Ist die Kernaussage in einem Satz klar?
1. Stimmt jede Aussage für dein Unternehmen? Zahlen, Zeiten und Vergleiche nur mit Beleg.
1. Liegt für Fotos von Personen, Kundenobjekten, Namen und Kundenstimmen eine Erlaubnis vor?
1. Gibt es genau einen Aufruf?
1. Bewirbst du Produkte oder Leistungen Dritter? Dann als Werbung kennzeichnen.
1. Ist der Beitrag ohne Fachwissen verständlich?
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